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Het boek dat hierbij hoort heet - zo leer je nog eens wat over de invoering van de vmbo ict-route. Geschreven door Jos de Kleijn en Carla van den Brandt. Bestel hier 

Het project voor vmbo 3e klas, is geschreven door docenten van het VROV van Amsterdam, afdeling Vmbo.


ONTWERP EEN PROMOTIECAMPAGNE voor HAKKEY IN AKTIE!

Op het Rokin heeft de ondernemer Toon van Wijk een souvenirwinkel met een schoenreparatiebedrijf. 

Hij verkoopt onder andere ook paraplu’s voor 5 euro. Toon wil graag aan zijn naamsbekendheid werken in Amsterdam en daarnaast een goed doel ondersteunen. 

De opdracht die deze ondernemer ons heeft gegeven is om een actie te bedenken waarmee wij de naamsbekendheid van zijn bedrijf “HAKKEY” vergroten. Hij wil dat wij zijn paraplu’s gaan verkopen waarbij een gedeelte van het bedrag naar een goed doel gaan. Hij is bereid om aan ons paraplu’s te leveren voor een bedrag van 2 Euro. Daar komt dan 1 euro bij voor het goede doel. En 2 euro per paraplu is voor jullie. Hij stelt geen budget ter beschikking; daar moeten jullie zelf voor zorgen!

Meneer van Wijk wil wel een betrouwbare financiële administratie met bonnen registratie, winstbepaling en omzetstaten per dag dat er verkocht wordt.

Omdat de ondernemer wil dat er zoveel mogelijk paraplu’s verkocht worden, zal er eerst een promotiecampagne opgang gezet moeten worden. Hoe beter de promotiecampagne hoe beter de verkopen.

Opdracht

Ontwerp een promotiecampagne voor het verkopen van paraplu’s.

· De promotiecampagne bevat een onderzoek naar wie er paraplu’s wil kopen, hoeveel paraplu’s en tegen welke prijs 

· De promotiecampagne moet zowel het goede doel aan prijzen als de naam van het bedrijf HAKKEY .

Voordat de promotiecampagne beschreven wordt, wil de opdrachtgever een marktonderzoek.

Marktonderzoek

Meneer van Wijk wil graag weten op wat voor een manier er in Amsterdam promotie wordt gemaakt voor goede doelen. Hij verwacht van jullie in hoofdstuk 1 van het marktonderzoek, waarin je laat zien hoe goede doelen worden aangeprezen zoals De daklozen, Greenpeace, De Postcodeloterij en milieudefensie.

In hoofdstuk 2 van het marktonderzoek verwacht de opdrachtgever een onderzoek naar de manier waarop er in Amsterdam reclame wordt gemaakt voor goede doelen. Onderwerpen voor dit onderzoek zijn - de slogans, soorten verkoopposters, de marketinginstrumenten, o.a. de gebruikte media etc.

In hoofdstuk 3 van het marktonderzoek wil de opdrachtgever dat je een goed doel uit zoekt wat door de verkoop van de paraplu´s van Hakkey kan worden ondersteund. In datzelfde hoofdstuk 3 staat aangegeven hoe je dit goede doel zou kunnen promoten, het kiezen van geschikte verkoopplaatsen en het vergoten van de naamsbekendheid van Hakkey. Ook is aangegeven wat de voor en nadelen zijn van de paraplu’s van Hakkey. De voor een nadelen hebben betrekking op de volgende onderwerpen.

1 De kwaliteit van het materiaal van de paraplu´s

2 Deen beschrijving van verschillende soorten en merken

3 Een vergelijking van de soorten/merken met elkaar op kwaliteit 

4 En vergelijking van de prijzen

5 Het bepalen van het beste merk en de prijs daarvan

In hoofdstuk 4 van het marktonderzoek wil de opdrachtgever een concurrentieanalyse. Dit aan de hand van de volgende onderwerpen±

1. wie zijn de concurrenten

2. waar verkopen zij de paraplu’s

3. hoe verhouden de prijzen zich met onze verkoopprijs?

Nadat iedere groep zijn marktonderzoek heeft gepresenteerd zal Toon van Wijk de ingediende plannen beoordelen en een keus maken hoe de promotiecampagne eruit zal zien.

Aan de slag!!

Nu je een idee hebt hoeveel paraplu’s je zou kunnen verkopen ga je de paraplu’s bij meneer van Wijk inkopen. 

Bedenk hoe je aan het geld kunt komen om de inkoopkosten te betalen.

De heer van Wijk wil een deugdelijke financiële verantwoording. Op de dagen dat er verkocht wordt moet je de volgende administratie bijhouden.

1 omzetstaat

2 spreadsheet met daarin je begroting en je winstprognose

3 bonnenregistratie.

Bedenk dat als je aan particulieren verkoopt je geen btw hoeft te rekenen. Maar als je aan bedrijven levert dan moet je een Btw bon kunnen overleggen!

Succes!!

